
	
Dossier de compétence de :
Rouchdi MEFTAH, Consultant Achats Hors Production 
17 ans d’XP dont 8 ans en Achats
Mobilité : Marseille, Nantes, Toulouse, 
Bordeaux, Montpellier, Lyon, IdF (hors 75 – 92 – 93)

Contact : 0679557808 – rouchdi.meftah@gmail.com



CURSUS SYNTHÉTIQUE

Rouchdi est diplômé d’un Master 2 Gestion commerciale et Marketing et d’une Licence Pro Achats. Il capitalise 17 années d’expérience professionnelle dont 8 ans dans les achats (6 ans dans les achats Hors production). 
Rouchdi a évolué dans des environnements complexes/techniques/challengeant chez Eolane, Airbus, Groupe ADF, Groupe Sodiaal et est intervenu principalement sur des missions à la performance/aux résultats dans les catégories Hors Production Frais généraux


RÉSUMÉ


	SECTEURS 
	Electronique
Aéronautique
Oil and Gas
Énergie
Conseil aux entreprises
Eau

	
	

	
HARDSKILLS 
	
Pilotage d'appels d'offres
Négociation
Mise en place d’outils de reporting achats
Rédaction de contrats
Sourcing

	
	

	
SOFTSKILLS 
	
Capacité de synthèse
Bon relationnel
Débrouillardise
Conduite du changement

	
	

	
LANGUES 
	
Langues
	
Lu
	
Écrit
	
Parlé

	
	Français
	Maternelle
	Maternelle
	Maternelle

	
	Anglais
	Excellent
	Excellent
	Excellent

	
	Espagnol
	Basique
	Basique
	Basique











EXPÉRIENCE

RM-HA, Marseille – Depuis 07/2021
Consultant indépendant pour cabinet de conseil opérationnel ou cabinet d’achats

Contexte
RM-HA est la société de Rouchdi (statut de Consultant Profession Libérale). Rouchdi réalise de la sous-traitance pour cabinet d’achats hors production et des missions sur site auprès de client de cabinet de conseil opérationnel.

Périmètre d’intervention :
· Achats Hors Production
· Audit recovery

Réalisations

1) Client final : Eolane (EMS)

Contexte : Remplacement congé maternité de l’acheteuse indirects product and services

Réalisations : Gestion des dossiers Achats : Transport routier, Emballages, LLD, Interim. Consommables. IT Saas, Energie



2) Cabinet Synergy Experts 

Contexte : Mission à la performance

Objectifs : Réduire les coûts des clients

Réalisations : Pilotage de l’appel d’offre Transport pour un client industriel (Zone France + International)

Résultats : -18% France et 54% International. Gain sur achats et Gain sur Négociation.


3) Cabinet Arexa - Audit

Contexte : Client industrie agroalimentaire 

Objectifs : Générer des gains récupérant le trop perçu par les fournisseurs (sur facturation) sur les 5 dernières années : LLD (Arval), Biologie, Transport Routier de marchandises (produit laitier)

Réalisations : Analyse automatisée de factures sur outil IA Microsoft Power Automate

Résultats : Gain de 1 à 4% (sur des sujets à plus de 10M€/an)


4) Cabinet Arexa – Réduction de coûts

Contexte : 

Objectifs : Renégocier les contrats des clients d’Arexa pour générer des gains et des honoraires à la performance

Réalisations : Négociation de contrats Nettoyage, IT Saas, Assurance










Airbus Helicopteers, Marseille –5 mois (2021)
Fonction Acheteur Stratégique – Support Achats

Contexte
Acteur majeur de l’aéronautique, le Groupe Airbus est un fabricant d’hélicoptères.

Périmètre : Achats de Câbles et connecteur.


Réalisations


Contexte : 
· Montée en compétence d’une nouvelle équipe achats (neo acheteurs)
· Forte augmentation des prix fournisseurs dans l’aéronautique combinée à une baisse de l’activité du secteur.

Objectifs : 
· Rationalisation du panel fournisseur et augmentation de la couverture achats (plus de 75% des achats échappent à la direction Achats)
· Performance achats : diminuer le taux de litige après commande (dû à un mauvais prix ou une mauvaise référence produit)

Réalisations :
· Analyse des données de consommation
· Préparation des dossiers des dossiers d’appels d’offres
· Analyse des réponses et préparation des rdv négociation fournisseurs 
· MAJ des catalogues fournisseurs sur SAP

Résultats :
· Amélioration du taux de couverture achats qui a permis d’augmenter les volumes intégrés dans la négociation et ainsi réduire les tarifs dans un contexte pourtant haussier 
· Diminution du nombre d’erreurs d’approvisionnements grâce à la MAJ de SAP.





Bourbon, Marseille – 4 mois
Fonction Acheteur Support Achats

Contexte
Acteur majeur de l’Oil and Gas, le Groupe Bourbon fournit un ensemble de service offshore pour compagnie pétrolière.


Réalisations


Contexte : 
· Fusion des équipes Achats France et Dubai sur le site de Marseille.


Objectifs : 
· Diminuer le nombre de mini consultations effectuées par les approvisionneurs en leur permettant de commander directement sur un catalogue en ligne
· Améliorer la connaissance Achats pour permettre à la direction Achats et aux Acheteurs de mieux orienter leurs priorités en termes d’actions Achats

Réalisations :
· Récupération et intégration de catalogues fournisseurs Monde pour permettre aux approvisionneurs de commander directement sans avoir à faire de mini consultation 
· Analyse des données Achats (Cartographie) au niveau Familles et Produits
· Réalisation de tableaux de bords mensuels pour le Chef de groupe Achats
· Préparation de dossiers d’appels d’offre (sur le volet Données)






Synergy Experts, Aix-en-Provence – 3 ans
Consultant achats hors production

Contexte
Société de conseil à taille humaine. Honoraires à la performance. 3 consultants Achats travaillant simultanément pour plusieurs clients. 


Réalisations


Contexte : 
· Petite équipe de consultant (ne travaillant pas au sein des locaux des clients) réalisant des missions à la performance pour plusieurs clients simultanément


Objectifs : 
· Réduire les coûts des clients en leur mobilisant le moins de temps possible lors de la mission.

Périmètre
· Location de voiture LLD en VP et VUL, Assurance, Transport Express, Telecom, Nettoyage de bureaux, Fournitures de bureau, Copieurs, Energie (Electricité et Gaz), EPI, Intérim,

Réalisations / Activités : 
· Stratégie pour les familles d’achats indirects
· Pilotage des consultations (RFI/RFP): consultation, analyse des offres, négociation, contractualisation avec la direction juridique
· Négociation de contrats cadres (multi clients) et Négociation spot
· Vérification, mise en œuvre et suivi des contrats en signature
· Traiter les litiges avec les fournisseurs

Résultats : 
· Entre 20 et 50% d’économies/gains en moyenne sur chaque dossier 
· Gestion simultanée de près de 15 dossiers clients
· Recrutement d’une 3eme consultante Achats.



Groupe ADF, Vitrolles-Marseille – 13 mois
Acheteur Famille et Projets

Contexte
Acteur majeur de la maintenance industrielle, le Groupe ADF fournit un ensemble de service à destination de grands industriels du secteur Oil & Gas, Aéronautique, Environnement. 

Périmètre :   Achats Interim, Achats Equipements CAPEX, Achats Prestation Usinage.

Réalisations


Réalisations / Activités :
- Achats Famille :
· Co-Gestion de l’appel d’offre Intérim (18M€/an) : négociation, contractualisation, déploiement. 
· Divers Achats de Fournitures-Consommables. Commandes sur ERP Ariba (SAP)

- Achats Projets Agence Marignane: Sourcing Tuyauteries Europe de l’Est, Italie, Espagne. Achats Usinage, montage structure métallique pour le compte d’Airbus
- Méthodes et Outils : Mise en place d’un outil de reporting achats (Microsoft Power BI) et contribution à la rédaction de procédures de qualité Achats

Résultats :  
· Plus de 4% gains sur Interim 
· 20% de gains sur budget pour poste à souder

Sonuts, Aix-en-Provence – 5 ans
Gestionnaire de centre de profits – Chef de projet

Contexte
Agence web avec 2 activités : 
· Délégation e-commerce pour grandes enseignes ou fabricants
· Réalisation de site e-commerce pour e-commerçants

Périmètre : Achats de prestations intellectuelles IT


Réalisations


Réalisations / Activités : 
· Réorganisation complète de l’activité « Création de site e-commerce » 
· Refonte complète des offres marketing de services et du process de production
· Digitalisation de la commercialisation des offres
· Externalisation de la production : achats de prestations intellectuelles IT en France et à l’étranger (Afrique, Asie, USA)

· Marketing et animation commerciale de boutiques en ligne de grandes enseignes
· Gestion de projets web 


Résultats : 
· Baisse significative des coûts de production et de commercialisation des offres « Création de site e-commerce »
· Augmentation des volumes et de la qualité de production 



· 



FORMATION ET CERTIFICATIONS

Master 2 Gestion Commerciale, IAE Université Nancy

Licence Pro en alternance Achats, Université Aix-en-Provence
	
	



INFORMATIQUE

Logiciels Techniques : SAP Ariba, Power BI

Bureautique : Word, Excel, Power Point
Contact : Rouchdi MEFTAH – 06 79 55 78 08 – rouchdi.meftah@gmail.com


